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Licence Professionnelle
Management des organisations

Métiers
• Assistant responsable de magasin
• Manager d’un site marchand
• Manager d’un centre d’appel
• Chef de secteur / Manager métier
• Responsable d’agence

évolutions possibles :
• Directeur de magasin
• Animateur de réseau
• Category-Manager
• Formateur dans la distribution

Recrutement
• Jeunes de moins de 26 ans
• Salariés en formation
• Demandeurs d’emploi

Organisation
• Durée : 1 an en alternance
• Démarrage de la formation : octobre 2008
• Rythme : 2 jours en formation / 3 jours en entreprise

Diplôme
Le diplôme de niveau II (Bac+3) Licence Professionnelle “Management des Organisations,
option Responsable Point de Vente” est réalisé en partenariat avec l’Université de Marne-la-Vallée
(IUT) et le CFA UTEC Commerce - Services - Gestion de la CCI Seine-et-Marne

Inscription
• Niveau d’entrée : Être titulaire d’un Bac+2 (DEUG, DUT, BTS) à dominante commerciale

Être titulaire d’un diplôme ou Titre Homologué par l’État de niveau III
Avoir obtenu la validation d’expériences professionnelles

• Recrutement : Étude du dossier de candidature (document à compléter, assorti des pièces annexes demandées)
Entretien de motivation
Recrutement par une entreprise

• Après l’admission : Inscription à l’Université de Marne-la-Vallée

Statut du Centre de formation d’Apprentis
Établissement Public Consulaire de la Chambre de Commerce et d’Industrie de Seine-et-Marne

Centre de formation d’apprentis
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Programme de formation
La Licence “Management des Organisations” forme des professionnels qui se destinent à manager des entreprises
de commerce (réseaux intégrés, associés ou en franchise)
La formation s’adresse à ceux qui veulent travailler dans les enseignes ou dans les entreprises de services en
réseau

Acteur de la performance du point de vente, vous devrez dynamiser les résultats commerciaux et financiers,
mettre en œuvre la stratégie de l’enseigne, capter et fidéliser la clientèle

* document non contractuel

Réalisation d’un projet tutoré collectif autour d’une problématique d’entreprise
Mémoire individuel-rapport d’activité en entreprise

Contrôle des connaissances : contrôles continus et semestriels et soutenance du mémoire de stage

Après la licence
• Accès immédiat à l’emploi
• Poursuite d’études universitaires, notamment en Master

UTEC Marne-la-Vallée
Boulevard Olof Palme
Émerainville
77436 Marne-la-Vallée cedex 2
Tél. : 01.60.37.52.20
Fax : 01.60.37.52.21
utec.commerce@seineetmarne.cci.fr

Matières* Tronc Commun Option Responsable Point de Vente

L’entreprise
L’environnement de l’entreprise
La communication

Politique de l’enseigne
Gestion du point de vente
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